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DOSSIER TRADE & COMMERCIAL'FINANCE 

Vooral beursgenoteerde bedrijven maken er gebruik van 

Reverse factoring vangt 
nadelen klassieke factoring op 
Terwijl klanten de betaling van facturen zo 
lang mogelijk pogen uit te stellen door lan­
gere betaaltermijnen te negociëren of - wat 
minder hoffelijk is - laattijdig te betalen, 
trachten leveranciers zo snel mogelijk be­
taling te verkrijgen om hun werkkapitaal 
te versterken. Factoring is een middel om 
zowel prefinanciering als indekking tegen 
wanbetaling te bekomen. Reverse factoring 
dient zich aan als beter alternatief. 

Spanje 

Uit een onderwek in 2010 van ASYX Interna­
tional en managementadviseur Accenture bij 
150 Nederlandse leveranciers van grote on­
dernemingen bleek duidelijk dat Nederlandse 
leveranciers zoeken naar alternatieven voor 
het verbeteren van hun werkkapitaal. Zij kre­
gen de vraag voorgelegd: 'Hoe gaat uw bedrijf 
om met het managen van zijn werkkapitaal in 
relatie tot zijn afnemers?'. Bijna alle leveran­
ciers gaven aan dat ze de voorbije maanden 
meer nadruk legden op een verbetering van 
het werkkapitaal. Daarnaast zag 35 procent 
van de leveranciers zich geconfronteerd met 
de vraag of ze de betaaltermijn konden oprek­
ken. Moeilijkheden met het krijgen van (extra) 
financiering van de bank werd gemeld door 91 
procent van de respondenten. Deze cijfers to­
nen aan dat de urgentie om het werkkapitaal 
te verbeteren duidelijk gevoeld wordt maar dat 
de voor de hand liggende methode, een lening 
bij de bank, voor veel problemen zorgt. 

'Reverse factoring' zorgt voor een versnelling 
van de betalingen van de koper aan de leve­
rancier. Reverse factoring werd in de jaren ne­
gentig geïntroduceerd in Spanje, een land met 
een historische lange betalingstermijn en re­
latief veel KMO's. 'Reverse factoring' verschilt 
op twee punten van traditionele factoring. Ten 
eerste wordt voor de bepaling van het beta­
lingsrisico gekeken naar de kopende partij in 
plaats van naar de kredietwaardigheid van de 
leverancier. Ten tweede wordt enkel gewerkt 
met door de inkopende partij goedgekeurde 
facturen om zo het risico op niet betalen van 
de factuur te beperken. Dit zorgt er voor dat 
de bank tegen een lager risico de facturen van 
de leverancier kan financieren. Een belangrijk 
voordeel dus voor de leverancier die 100 pro­
cent van de factuur gefinancierd kan krijgen 
tegen een aantrekkelijk tarief. Bij ' reverse fac­
toring' zorgt de koper dus voor de benodigde 
informatie met betrekking tot de goedgekeur­
de facturen. 

Jean-Louis Coppers: 'Veel beursgenoteerde bedrijven en private equity-investeerders schakelden tijdeIIs crisis over op 
'reverse factoring' 

Bij gewone factoring verkoopt de leverancier 

zijn facturen aan een factormaatschappij in ruil 
voor een eerdere betaling van een deel van die 
factuur. De kredietwaardigheid van de desbe­
treffende leverancier en de onderliggende fac­

turen bepalen in de regel hoe hoog het percen­
tage is van de totale waarde die door de bank 

wordt uitbetaald. Gemiddeld is dit ongeveer 85 
procent van de waarde van de factuur. Het res­
tant van de factuur wordt betaald op het mo­
ment dat het geld ook daadwerkelijk door de 
koper is betaald aan de bank. 

Crisis 

Tijdens de financiële crisis schakelde een 
aantal beursgenoteerde bedrijven en private 
equity-investeerders over op 'reverse facto­
ring', weet Jean-Louis Coppers, gedelegeerd 

bestuurder van creditmanagemerntadviseur 
Crion. Factormaatschappij Eurofactors positi­
oneerde zich in de periode 2005 als eerste op 
de Belgische markt met 'reverse factoring'. Een 
van de Belgische bedrijven, die snel gebruik 
maakte van deze formule was het Kortrijkse 
textielbedrijf BICCarpets. Ook andere factor­
maatschappijen en commercial finance-afde­
lingen van grootbanken biede 'reverse facto­
ring' aan maar missen vaak voldoende volume 
en expertise om echte specialisten op dit vlak 
te zijn', zegt Jean-Louis Coppers. 
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bas Fortis. Fortis Commercial Finance 
Commercial Finance, en Eurofactor, hoewel eigendom van 

respectievelijk FBN/ ABN Amro en het 

markt zijn dus vier Franse Crédit Agricole, worden eerder 

financebedrijven actief die gezien als niet-bankgerelateerde com-

Quid na de crisis? 
I I 

madr dat men geen lessen tn,'kt uit <Ie fmaneleJe crisIs, op', zegt 

Jean-LouIs Coppers. 'Stelt men vast of de zaken anders moeten ge­

beulen of het business model fundamenteel moet veranderen? Ik 
denk het niet' 

Lucht 


